
Acción gratuita con cargo al Programa de Emprendimiento en las provincias de Palencia, Segovia
y Valladolid 2021-2024 financiada por el Instituto de Competitividad Empresarial de la Junta de

Castilla y León.

Las técnicas y estrategias avanzadas de ventas son fundamentales para la supervivencia

de las startups y en este taller aprenderás a implementarlas para aumentar tu base de

clientes y a alcanzar conversiones mayores. 




Trabajarás desde tu propios CRM y tus bases de datos.



INSCRIPCIONES 

TÉCNICAS Y
ESTRATEGIAS

AVANZADAS DE 
VENTAS 

PARA LOS CANALES  

B 2 B  Y  B 2 C

MAYO
25 Cubo. 

EdificioUVaInnova.
Campus Miguel Delibes.

09.30-13.30

Formación destinada prioritariamente para empresas de menos de 5 años. 



LA FORMACIÓN CUENTA CON TUTORÍAS ESPECIALIZADAS



 E n t e n d e r  y  d e f i n i r  e n  q u é  f a l l a n  m á s  l a s  e m p r e s a s

 C ó m o  e m p l e a r  l a  t e c n o l o g í a  p a r a  g e n e r a r  v e n t a s

 V e n t a s ,  f a c t u r a c i ó n  y  e n v í o  d e  c o n t r a t o :  c ó m o

a u t o m a t i z a r  e l  9 0 %  d e l  t r a b a j o .

1 .

2 .

3 .

3 MÓDULOS

https://forms.gle/C1QLFViBLomw2CBm7
https://forms.gle/hYPSWBGwjchGgg9t9
https://forms.gle/hYPSWBGwjchGgg9t9
https://forms.gle/hYPSWBGwjchGgg9t9

