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Las técnicas y estrategias avanzadas de ventas son fundamentales para la supervivencia

3 MODULOS

de las startups y en este taller aprenderas a implementarlas para aumentar tu base de
clientes y a alcanzar conversiones mayores.

Trabajaras desde tu propios CRM y tus bases de datos.
1.

Entender y definir en qué fallan mds las empresas

2. Como emplear la tecnologia para generar ventas

INSCRIPCIONES
3. Ventas, facturaciéon y envio de contrato: cémo
automatizar el 90% del trabajo.

Formacién destinada prioritariamente para empresas de menos de 5 afios.

LA FORMACION CUENTA CON TUTORIAS ESPECIALIZADAS

Parque Cientifico
Universidad deValladoli+d

Castilla y Ledn.

Accion gratuita con cargo al Programa de Emprendimiento en las provincias de Palencia, Segovia
y Valladolid 2021-2024 financiada por el Instituto de Competitividad Empresarial de la Junta de
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https://forms.gle/C1QLFViBLomw2CBm7
https://forms.gle/hYPSWBGwjchGgg9t9
https://forms.gle/hYPSWBGwjchGgg9t9
https://forms.gle/hYPSWBGwjchGgg9t9

